
La scienza del coaching e della strategia d’impresa al 
fianco di imprenditori e aziende. 

 
 



Concept consulting nasce dall’analisi dei bisogni di 
imprenditori, riguardanti lo sviluppo e potenziamento della 

loro impresa o business. 

Ed il loro bisogno si traduce in monitoraggio delle azioni, 

decision maker efficace, asset e pianificazione strategica.  



1 imprenditore su 
7 non fà strategia 
e pianificazione  
 
 

Aziende vede diminuire la 
loro capacità competitiva  

20 - 40% di queste 

Panorama delle aziende e scenario di business 

 

1 imprenditore su 
3  non prende 
decisioni efficaci. 



La nostra soluzione. 

Consulenza  
azione 

monitoraggio 

Check-up per un’efficace 
diagnosi delle performances 
 

Con il cliente attuiamo un 

coordinamento condivisione e 

controllo del piano d’intervento, 

focalizzato sulle aree sensibili. 

 Attuiamo un programma 
attuativo seguendo il cliente in 
una programmazione ciclica 
 



adv 

cso 

asm 

Strategia di comunicazione e 
vendita 
Allo scopo di potenziare le ASA vendita e 
fluidificare I processi decisionali d’acquisto 

Creiamo flussogrammi organici in modo da 
osservare le evoluzioni comunicazionali 

Allo scopo di innescare le azioni più efficaci e 
incasellarle in un cronoprogramma rispettando 
budget e tempi 

Calendario strategico 

Asset strategy 



lancio 

strategia 

performances 

Elevare la performances 
Business coaching e formazione mirata alle 
specifiche esigenze funzionali ed al benessere 
psico fisico 

In funzione dell’azienda prepariamo piani di 
potenziamento per lo sviluppo omogeneo 
dell’impresa 

Attività a supporto della vendita e advertising per 
creare notorietà al brand 

Comunicazione strategica 

Programmi focalizzati 
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La proposta  
di valore 

Score basato su 
cso che sfrutta i dati 

ottenuti dal ASM. 

Decision support 
system: sistema di 

analisi che aiuta nella 
decisione strategica 

e nel focus. 

Performances 
Applicazione di 

business coaching 
strategico 

Efficacia 

strategica in area 

comunicazione 

Condivisione e 

coordinamento delle 
azioni  

Stress ridotto per 
l’imprenditore. 
 

Riduzione e 

ottimizzazione costi 
Ci modelliamo ai 
budget cliente 
 



Fasi di sviluppo 

Fase di preparazione 

Raccolta informazioni 

Analisi d’esigenza 

Preparazione delle attività di 

lancio 

Fase di lancio o start-up 

attività di lancio con focus 

alle esigenze 

Fase di kick-off 

Valutazione degli esiti e 

riposizionamento 

Obiettivi, task e round 

In ottica coach 
Situazione attuale Situazione desiderata 



Consulenza strategica 
Organizziamo con l’imprenditore un 

ciclo consulenziale, egli può 

visualizzare le informazioni ed i 

progressi a mezzo report e i suoi dati di 

crescita. 

 

Può verificare l'andamento della piano 

supportato dai nostri professionisti e 

nella ricerca dei parametri da 

monitorare. 

 

Può programmare la ciclicità della 

consulenza (ordinaria e strordinaria) 

che dovranno essere sviluppati. 

 



Sviluppo commerciale 
Agiamo nella riorganizzazione, 

formazione e potenziamento della rete di 

vendita. Ciò ci consente di monitorare la 

costruzione della rete anche in funzione 

di un asset commerciale focalizzato alla 

formazione, alla strategia di vendita, al 

modell business e obiettivi posti. 

 

Il coaching è parte integrante del 

percorso formativo e organizzativo della 

rete di vendita, focalizzandosi alle 

tematiche di leadership, di motivazione, 

di performances e obiettivi. 

 


